Naucte se ve
svem podnikani
myslet
Jako
aktivni
Investor!




Tento ebook Vam zabere jen par minut ¢asu, ale muze Vas inspirovat

k dulezité zméné ve vasem postoji k podnikani. Pro€ jsem ho napsal? Ve
své profesni kariéfe jsem vidél mnoho malych a stfednich podnikateld,
ktefi zaCali své podnikani jako experti na ur€itou oblast a vytvofili si pro
sebe ,zaméstnani“. Pak firma rostla a prace ,ve firmé“ si vyZadovala
stale vice Casu a energie. Nemohli se proto vénovat i praci ,na firmé*
(nastaveni funkéniho podnikatelského modelu a vnitfnich systém). Bez
osobni pfitomnosti podnikatele se ve firmé nic nerozhodlo. A firma
zacCala stagnovat...

Pokud Vam tento scénar néco pfipomina, tak mam pro Vas navrh:
Naucte se ve svém podnikani myslet jako aktivni investor!

Kdo to vlastné ten aktivni investor je? A co se od ného miizeme
naugit?

Zacnéme po poradku a to moji definici aktivniho investora: aktivni
investor se uCastni osobné na podnikani, do kterého investoval. Tedy na
rozdil od pasivniho investora, ktery investuje pouze penize, aktivni
investor investuje navic svUj ¢as, energii, znalosti a zkusenosti.
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Proc¢ to aktivni investor dela?

InvestiCni cyklus je velmi jednoduchy: investor si investici vybira, pak ji
¢asem zhodnocuje (pracuje ,na firmé*“ a ne ,ve firmé®) a nakonec z ni se
ziskem vystupuje. Pro kazdou investici, do které takovy investor
vstupuje, chce:

1. aby mu pribézné pfinasela penize (cash flow),

2. aby byla ziskova sama o sobé,

3. aby ji mél pod kontrolou (podnikatelsky model a vnitfni systémy),

4. aby mél varianty, jak z takové investice odejit se ziskem (kapitalovy

zisk).



Proc je tedy dulezité naucit se myslet jako aktivni investor?

Pokud Ctete tento text, tak jste podnikatelsky typ, ktery na sobé pracuje a
chce své podnikani dale rozvijet. Rozvoj podnikani znamena, Ze mate
solidni zakladnu pro podnikani a budete pfidavat do vaseho podnikani
dalSi nové projekty (aktivity), které je potfeba zvazovat jako samostatné

investice.
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Jak poznam, ze mam solidni zakladnu pro podnikani?

Aktivni investor pred vstupem do kazdé investice déla due diligence
(dukladnou provérku podnikani). Ta se zaméfuje na ekonomické,
finan¢ni, pravni, obchodni a technické parametry podnikani. Zkouma
podnikatelsky model a vSechny podstatné vnitini systémy potfebné pro
podnikani. Pokud nemate zivotaschopny podnikatelsky model a
zavedené vnitfni systémy, tak nemate solidni zakladnu pro podnikani.
TecCka! Investice do takového podnikani je velmi problematicka a
vyzaduje od aktivniho investora vice Casu a energie. Pro kazdého z nas
jsou Cas a energie limitni zdroje. Investor tedy musi vazit, zda néejaka jina
investice nebude pfi vynalozeni stejného Casu a energie ziskoveéjsi.
Polozte si nyni otazku: Investoval bych za sou€asnych podminek do
sveého vlastniho podnikani? Pokud si odpovite ,Ano“, jste na tom dobfe a
blahopfeji Vam. Pokud si po pravdé odpovite ,Nejsem si jist®, tak mam
pro vas dobrou zpravu. Stante se aktivnim investorem ve svém
podnikani a naucte se myslet jako aktivni investor!
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Jak se tedy nau€it myslet v podnikani jako aktivni investor?

Jsou dvé cesty:

1. Budete investovat svlj vzacny €as a energii a potiebné znalosti
nastudujete. Internet je plny informaci, které budete potfebovat. Pak
ziskané teoretické znalosti vyuzijete. Metodou pokusu a omylu
podnikatelsky model a vnitfni systémy vasi firmy nastavite a uvedete v
zivot. Vybudujete solidni zakladnu pro podnikani. Stanete se
"samorostlym" aktivnim investorem do své vlastni firmy.

2. Nebo najdete nékoho, kdo ma zkusSenosti a spole€né s vami
podnikatelsky model a vnitfni systémy nastavi a pomuze vam je uvést v
zivot v nepomérné kratSim Case. Stanete se "vyuCenym" aktivhim
investorem ve své vlastni firmé, ktery se muze spolehnout na svého
"mistra”. Vybudujeme spolecné solidni zakladnu pro podnikani a jeho
rozvoj.

Jsem zastancem nazoru, Ze "informace jsou zadarmo a za realizaci se
plati". Proto jsem se rozhodl napsat tento ebook, ktery vam maze pomoci
ve vasem rozhodovani, co dal.

Co dal?

Potfebujete zakladni znalosti a chut’ postavit svou firmu na pevnych

zakladech. Pokud je VaSe potfeba zmény podnikatelského modelu a
vnitfniho systému firmy dostate¢né silna, muZzeme takovou pfeménu
firmy spoleCné navrhnout a uskutecnit.

Jednejte jako aktivni investor a pro domluveni prvni konzultace
zdarma mé kontaktujte na emailové adrese:
mailto:vaclav.susen@gmail.com

Vaclav Susen
aktivni investor
podnikatel s mysSlenim investora

Dalsi informace naleznete na www.vaclavsusen.cz



mailto:vaclav.susen@gmail.com
http://www.vaclavsusen.cz/

PS: Pro ty, co Ctou nejprve prvni a pak hned posledni stranku ebooku,
male shrnuti:

V ebooku Naucte se ve svém podnikani myslet jako aktivni investor!
se mimo jiné dozvite:

1. Kdo to vlastné ten aktivni investor je? A co se od ného
muzeme naudit?

Pro¢ to aktivni investor déla?

Proc je tedy dulezité naucit se myslet jako aktivni investor?
Jak poznam, ze mam solidni zakladnu pro podnikani?

Jak se tedy nau€it myslet v podnikani jako aktivni investor?
Co dal?
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Slovnic¢ek pojmu

Aktivni investor se uCastni osobné na podnikani, do kterého investuje
nejen penize, ale i svij ¢as, energii, znalosti a zkusenosti.
Podnikatelsky model zjednoduSené popisuje, jak firma vytvari hodnotu
pro majitele tim, Ze dodava vyrobky nebo sluzby zakaznikim (tvofi
hodnotu pro zakazniky).

Vnitini systémy (subsystémy), které jsou vzajemné propojené, tvori
celostni systém firmy. PFiklady firemnich subsystému: prodej, vyroba,
realizace, planovani, ucetnictvi, ...



